Anlass

Die Creme de la Creme der Rosenfarmen

Rosentage bei Blumenimporteur «agrotropic AG» in Rumlang.

Text und Fotos: Dorothee Bauland

Ein geschiftiges Gewerbegebiet zwischen Au-
tobahn und Flughafen. Laderampen, Lagerhal-
len und Biiros reihen sich aneinander. Mitten
dazwischen die Firma «agrotropic AG». Doch
was von aussen grau und niichtern wirkt, birgt
im Inneren eine farbenfrohe Uberraschung:
Rosen — in den schonsten Sorten, Farben und
Diiften. Und in riesigen Mengen! Allein im
letzten Geschiftsjahr wurden hier 35 Millio-
nen Rosen von Blumenimporteur «agrotro-
pic» umgeschlagen. Frisch geschnitten auf den
Rosenfarmen in Kenia und Ecuador landen
die Duftrosen, Sprayrosen und grossbliitigen
Schnittrosen meist schon zwei Tage spiter in
Riimlang und werden fiir den Weitertransport
an die Blumenbdrsen und Grossverteiler kom-

missioniert.
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Die Rosensorte «Créme de la Créme> entwickelte sich in nur drei Jahren vom Newcomer zum Topseller.

Degustation der Rosen-
diifte: Bernhard Biirgis-
ser, Firmengriinder der
«agrotropic AG», lud seine
Kunden zu einem infor-
mativen Rosenfest nach

Riimlang ein.

Flir einmal waren aber nicht die Rosen alleine das kostbare Importgut
der «agrotropic AG». Am 21. Oktober, anlisslich der «agrotropic-Ro-
sentage», wurden auch gleich die Blumenfarmer mit eingeflogen und
prisentierten den Hindlern aus der Blumenbranche ihre blithenden
Produkte. Bernhard Biirgisser, Firmengriinder und Mitglied der Ge-
schiftsleitung der «agrotropic AG», hiess seine Giste aus dem Schwei-
zer Grosshandel in einer benachbarten Eventhalle willkommen und
lud die kundigen Blumenhindler zu einem Rundgang zwischen Ro-
sen ein. Kopf an Kopf reihten sich die schonsten Bliiten aneinander.
Sortiert nach Kenia-Rosen, Equador-Rosen, Duft- und Sprayrosen
botsich den Gisten ein eindrucksvolles, farbenfrohes Bild, kombiniert
mit einem betorenden Duftgemisch.

Vom Newcomer zum Topseller

Edwin Verdezoto, Griinder, Besitzer und Geschiftsfithrer von «Ro-
yal Flowers» — einer riesigen Blumenfarm in Ecuador — prisentierte
neben seinen zehn Topsellers auch 27 neue Rosensorten und eine
Erfolgsgeschichte. Die Rosensorte «Créme de la Créme> war damals,
bei den letzten «agrotropic-Rosentagen» vor drei Jahren, noch ein
absoluter Newcomer — mittlerweile hat sie es in die TopTen seiner
meistverkauften Rosen geschafft. Ebenfalls aus Ecuador waren Eduar-
do Letort und Diego Duenas nach Riimlang gereist. Als Besitzer und
Generalmanager der Blumenfarm «Flormare» sind sie bedeutendster
«agrotropicr-Lieferant fiir «Max Havelaar»-Rosen.

Zu einem bedeutenden Unternehmen entwickelt hat sich auch die

Mit harmonischem Farbverlauf: Rosen aus Ecuador

und Kenia, Kopf an Kopf, fein siuberlich aufgereiht.

Girtnerei «Zena Roses» von Sally Kosgei, die
in den 90er Jahren als kenianische Botschafte-
rin in London amtete und dort im Nebenamt
auch fiir die Schweiz verantwortlich war. In
den Statistiken sind ihr 1993 die wachsenden
Blumenimporte aus Kenia in die Schweiz auf-
gefallen «Sie wollte niheres erfahren und ist
damals schnurstracks zu agrotropic gekom-
meny, erinnert sich Bernhard Biirgisser gerne
an die Anfinge dieser Zusammenarbeit. 1996
habe Sally Kosgei dann begonnen, eine eige-
ne Rosenproduktion in Kenia aufzubauen, die
2004 durch die Farm «Sosiani» erweitert wur-
de und ebenso wie «Zensa Roses» fairtrade-
zertifizierte Rosen produziert.

Nichtnurim Mittelpunktdes Raumes, sondern
auch im Zentrum der Aufmerksamkeit standen
bei diesem Anlass die zahlreichen Duftrosen,
die Bernhard Biirgisser seinen Kunden priasen-
tierte. Der ganze Raum war erfiillt von einem
betdrenden Duftgemisch. Mit speziellen Glas-
behiltern lud Duftrosenspezialist Tim Hobbs,
Besitzer von «Tambuzi flowers» in Kenia, die
Giste zu einer Degustation der Rosendiifte
ein. «Leider ist die Haltbarkeit von Duftrosen
in der Regel kiirzer als von nichtduftenden
Rosen», bedauerte Biirgisser in seiner An-
sprache. Deshalb hitten er und Tim Hobbs

Rosenfarmer aus Ecuador und Kenia prisentierten an

den Rosentagen der Agrotropic AG ihre Produkte.

vor rund einem Jahr mit der intensiven Suche
nach Duftrosen mit einer besseren Haltbarkeit
begonnen. Eine interessante Auswahl markt-
fahiger Sorten aus Ecuador und Kenia prisen-
tierte er nun an diesem Anlass. Dass es beim
Blumenimport jedoch weit mehr zu bertick-
sichtigen gilt, als eine erstklassige Produktion,
das machte die begeleitende Info-Ausstellung
deutlich. Von kontinuierlichen Riickstands-
analysen iiber den Qualititssicherungsprozess
mit einer Kithlkette ohne Unterbruch bis hin
zum High-Tech-Datentransfer greifen bei
«agrotropic» zahlreiche Faktoren ineinander,
die dem Schweizerischen Blumenhandel eine
stets gute Qualitdt der Ware gewihrleisten. ™
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